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MASSIMO SEGRE
PRESIDENTE

Esperto di finanza con 40+ anni di esperienza, Dottore Commercialista, Revisore Legale
e Perito del Tribunale di Torino. Ex membro del CdA di Borsa Italiana, ha ricoperto ruoli 
in società quotate e istituzioni bancarie. Docente universitario di Diritto Societario 
comparato, ha ideato il primo sistema di trading online in Italia, dando vita a Directa Sim.

ANDREA BUSI
AMMINISTRATORE DELEGATO

20+ anni di esperienza in Directa, dove ha ricoperto ruoli chiave tra cui CFO e Direttore 
Amministrativo. Laureato in Economia a Torino, specializzato in Intermediari e Mercati 
Finanziari, è Amministratore Delegato di Directa da aprile 2024.

STEFANO D’ORAZIO
DIRETTORE COMMERCIALE

25+ anni di esperienza nell’Information Technology, ha fondato nel 1999 una società 
negli Stati Uniti specializzata nella vendita di materiale networking ricondizionato.
Ha ricoperto ruoli di rilievo in aziende internazionali come Alfresco, HP, Hootsuite e 
Adobe. Da maggio 2024 è Direttore Commerciale di Directa.

Directa Sim è il pioniere
del trading online in Italia
e uno dei primi broker al mondo.
Fondata nel 1995 nasce per consentire 
all’investitore retail di operare 
direttamente sui mercati finanziari
e cambia per sempre la storia
degli investimenti in Italia.
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KPI OPERATIVI 2024
RISULTATI RECORD

CLIENTI
104.551 (+33,8%) con 26.419 nuovi conti
crescita più alta nella storia di Directa

ASSET CLIENTI
€6,6 miliardi (+42,18%)

ORDINI TOTALI
4,7 milioni (+17,5%)
di cui oltre il 50% su mercati cash (+23,7%)

INTERMEDIATO CASH
€36 miliardi (+21,5%)

ESEGUITI ETF
+76% grazie a iniziative come "fee zero" e PAC

ESEGUITI SU MERCATI USA
+51,9%

*Confronto con il precedente anno fiscale.



CLIENTI

Totale clienti:
104.551 (+33,8%)
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ASSET
CLIENTI

Superano i 6,6 miliardi di euro (+42,18%)
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ORDINI
ESEGUITI

4,7 milioni (+17,5%)

RECORD
DELLA STORIA DI DIRECTA
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MARKET
SHARE

AMF Italia (conto terzi):
Da 5,12% a 4,68%

Tolis Borsa Italiana:
Dal 13,6% al 13,9%
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*Confronto con il precedente anno fiscale.
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ANDAMENTO TITOLO
E CAPITALIZZAZIONE FY24

Fonte: Borsa Italiana

Capitalizzazione:
oltre €76 milioni

GEN 24
€3,47

DIC 24
€4,03

MAG SET
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DIRECTA HA IMPLEMENTATO 
UN AMBIZIOSO

PIANO STRATEGICO
PER CONSOLIDARE

LA CRESCITA.

Il piano è stato concepito
per rispondere proattivamente 

alle dinamiche di mercato
e alle esigenze

di investitori e trader,
e si fonda su tre pilastri 

fondamentali.

DIGITALIZZAZIONE
Modernizzazione dei processi e implementazione di soluzioni tecnologiche 
all’avanguardia per migliorare l’efficienza operativa e l’esperienza utente

Con questa strategia
Directa intende offrire 

un’esperienza all’avanguardia, 
anticipando le aspettative

di una clientela
sempre più diversificata.

EDUCAZIONE FINANZIARIA
Sviluppo del progetto Academy, volto a potenziare le competenze finanziarie
e a favorire una maggiore consapevolezza degli strumenti

DEMOCRATIZZAZIONE INVESTIMENTI ONLINE
Creazione di un’offerta accessibile a un pubblico sempre più ampio,
garantendo semplicità, innovazione e trasparenza



DIRECTA ACADEMY

BUSINESS & PRODUCT

PIANO EDITORIALE

DIGITAL ONBOARDING

CRM

DIRECTA.IT

DNOI

BRAND AMBASSADOR
LA NUOVA




